Vom RKW Baden-Wirttemberg beraten und begleitet:

mein muslibecher
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Musli to go: lecker und gesund snacken

Etwas Gesundes zwischendurch
- wer in Kantinen, Mensen oder
Tankstellen nach einem Snack
sucht, hat meist nur die Auswahl
zwischen der einen oder der an-
deren Kalorienbombe. Das geht
auch anders, dachte sich Anett
Schumann und griindete ,mein
mislibecher” mit Sitz in Bad
Schoénborn. Die Idee: Miisli to go
im Portionsbecher. Fiir die Un-
ternehmensgriindung bekam sie
liber ExiPLUS einen geforderten
Kredit.

Der Fachhochschule Worms hat es
Anett Schumann gleich in zweifa-
cher Hinsicht zu verdanken, dass sie
heute selbststandig ist. Erstens hat
sie wahrend ihres Handelsmanage-
ment-studiums die notwendigen be-
triebswirtschaftlichen Grundlagen er-
worben. Und zweitens hat es die ge-
sundheitsbewusste 24-Jahrige im-
mer schon geérgert, dass es in der
Mensa nur Schokoriegel und keine
gesunde Alternative als Snack gab.

Also fing sie an, eigene Muslikreatio-
nen in kleinen Portionen zu mischen
und im Freundeskreis zu verkosten.
Die Geschéftsidee war geboren und
wurde gleich nach Beendigung des
Studiums in die Tat umgesetzt: Im
August 2010 ging ,mein muslibe-
cher” an den Start. Im Angebot sind

portionierte 60-
Gramm-Muslibecher
in den Variationen
Schoko und Beere.
Die Muslis sind frei
von Zuckerzusétzen
und ohne Konservie-
rungsstoffe, kunstli-
che Farb- und Aro-
mastoffe werden
ebenfalls nicht ver-

wendet.
Den Weg in die
Selbststandigkeit hat
Anett Schumann gut vorbereitet.
Uber die IHK kam der Kon-

takt zum RKW Baden-
Wirttemberg ~ fUr  eine
GrUnderberatung  zu-

stande. ,Das war ein

ganz wichtiger Tag
fUr mich. Wurde der
Berater das Poten-
zial sehen? Was halt
er von meiner Ge-
schaftsidee?” RKW-
Finanzexperte Ger-
nod Kraft sah das
Potenzial: ,Dass die
Idee vielverspre-
chend war, war mir
schnell  klar. Und
durch ihr Studium
brachte Frau Schu-
mann schon betriebswirtschaftliches
Know-how mit, das Existenzgrin-
dern oftmals fehlt.” Der geforderten
GrUnderberatung folgte die Unter-
stUtzung bei Business- und Finanz-
plan. ,Es war auch klar, dass ich rich-
tig viel Geld in die Hand nehmen
muss”, so Anett Schumann, die ih-
ren Kapitalbedarf auf mehrere Zehn-
tausend Euro beziffert. Zum Beispiel
fur die Entwicklung des pfiffigen Be-
cherdesigns: Sichtfenster gewahren
Einblick ins Innenleben der Packung.
Die wiederverschlieBbaren Becher
offnen, Milch oder Joghurt reinkip-
pen, fertig ist das MUsli. Becher und
Zutaten mussten vorfinanziert wer-
den, dazu kamen Kosten fur Wer-
bung und den Onlineshop
(www.mein-mueslibecher.de) und na-
trlich die Miete fur die Produk-

tionsrdume. Zur Finan-
zierung all dessen hat
Anett  Schumann mit
dem RKW BW einen ge-
forderten Kredit Uber
das Programm ExiPLUS
bei der KfW beantragt.
Die zinsglnstige An-
schubfinanzierung half
ihr, ihr Projekt auf die
Beine zu stellen. Die
Existenzgrinderin zieht
eine positive Bilanz: ,Es
ist gut angelaufen, und
Monat fOr Monat kom-
men mehr Kunden hin-
zu.” In Schulen und Ca-
fés ihrer Region hat sich
das Musli to go schon
etabliert, auch Tankstel-
len haben bereits Inter-
esse signalisiert. Taglich
mischt Anett Schumann frische Por-
tionen zusammen. Mittlerweile bietet
sie auch 500-Gramm-
Familienpackungen an, eine Auswei-
tung des Angebots mit weiteren
Muslivarianten steht fur dieses Jahr
auf dem Plan.
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