Vom RKW Baden-Wirttemberg beraten und begleitet:

Intra2net AG

RKW Baden-Wiirttemberg — Unternehmensberatung und Weiterbildung fiir den Mittelstand

Starke Zugpferde identifizieren

Das Grunderquartett heute (vl.): Gerd von Egidy, Simon, Thomas und Steffen Jarosch.

Aus der Schule zur Firma mit gut
einer Million Euro Jahresumsatz.
Beinahe ware das Projekt am Ver-
triebskonzept gescheitert. Doch
mithilfe einer Beratung vom
RKW Baden-Wurttemberg ge-
lang es, das Tubinger Unterneh-
men Intra2net nachhaltig auf die
Erfolgsspur zu setzen.

Lange bevor Viren, Spam, Phishing
& Co. ganze Industriezweige be-
drohten, machten sich zwei Schiler
und zwei Studenten daran, eine ein-
fache und sichere Kommunikation
zu entwickeln. Es war die Zeit, als
die Welt ins Internet aufbrach, und je-
der Junge, der auf dem Atari ST ged-
addelt hatte oder auf dem Commo-
dore C64 seine ersten Programme
in Basic schrieb, beschaftigte sich
plétzlich mit HTML. Und Gber Nacht
wurden aus Teenagern erfolgreiche
Unternehmer. Das war vor zehn Jah-
ren, als die Brider Steffen und Si-

Der Intranator: Sicher und einfach im Internet unterwegs.

mon Jarosch — wie so viele andere —
eine eigene Internetagentur griinde-
ten. Die Firma mit dem Namen Sty-
letec programmierte schon bald
Websites fir groBe Kunden wie die
Landesgirokasse. Fur die interne
Kommunikation entwickelte Styletec
eine Linux-basierte IT-Sicherheits-
|6sung inklusive Firewall, Fernzugriff
und Mailserver, der einfach Uber ein
Web-Interface bedient werden konn-
te. Der élteste Bruder, Steffen Ja-
rosch, studierte damals Architektur
und absolvierte im Sommer 1999
ein Praktikum in einem Stuttgarter
Buro mit rund 50 Mitarbeitern. Es
war die gute alte Zeit von ISDN und
es gab gerade einmal zwei Online-
Arbeitsplatze. Dennoch mussten die
Architekten groRe Datenmengen,
CAD-Plane und Zeichnungen an an-
dere Fachplaner mailen. Es stellte
sich die Frage der Sicherheit — und
der Kosten. Die Angebote, die das
Architekturbiro einholte, waren aber
allesamt tberdi-
mensioniert. Stef-
fen Jarosch
nutzte die Gunst
der Stunde und
bot seinem Chef
die selbst entwi-
ckelte IT-

Sicherheitslosung an. Der Name: In-
tranator. Das war die Geburtsstunde
der heutigen Intra2net AG. Von da
an ging es Schlag auf Schlag. Mit
Thomas Jarosch stie Bruder Num-
mer Drei zur Firma, Gerd von Egidy
komplettierte das Quartett. Sie
brachten die Software voran und bo-
ten diese als Serverldsung an, wel-
che die gesamte Internetkommuni-
kation sicher und einfach abwickelt.
2001 wurde aus der Internetagentur
Styletec GbR die Intra2net AG, ein
Jahr spater gewann man mit dem
Kommunikationsserver  Intranator
den zweiten Platz beim CyberOne-
Wettbewerb, was den Bekanntheits-
grad immens steigerte.

Mittlerweile hatte Intra2net ein Ver-
triebsproblem, an dem das Unter-
nehmen beinahe gescheitert ware.
L,uns war Kklar, dass wir die Zusam-
menarbeit mit unseren Vertriebspart-
nern umstellen mussen, um weiter
voranzukommen”, erlautert Steffen
Jarosch. ,Wir  brauchten klare
Strukturen, wie wir mit unseren Part-
nern kooperieren und die gemeinsa-
men Endkunden betreuen kénnten.”
Aber wie zuverlassige Partner fin-
den, wie diese in der Organisation
verankern? Auf einer Messe in Sin-
delfingen kam Steffen Jarosch mit
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dem RKW Baden-Wirttemberg in
Kontakt. Schnell war man sich einig
und erhielt Uber das RKW eine ge-
forderte Beratung. Darin wurden die
Produkte analysiert, die Preise und
die bestehenden Partner, anschlie-
Rend wurde untersucht, welche Art
von Partnerprogramm sinnvoll wére.
,Die Beratung war klasse!”, erinnert
sich Steffen Jarosch. ,Wir bekamen
nicht einfach eine vorgefertigte LO-
sung, sondern man hat mit uns ei-
nen griffigen, individuell auf uns zuge-
schnittenen Werkzeugkasten ge-
schaffen”. Darin enthalten: Die ge-
samte Organisation der Vertriebs-
partner, deren Betreuung, Vergu-
tungssystematik und auch, wie
starke Zugpferde zu identifizieren
sind — also jene 20 Prozent Partner,
die 80 Prozent Umsatz bringen. Auf
dieser Basis vergroRerte sich In-
tra2net (heute zwolf Mitarbeiter) und
arbeitet mit dieser Methode, mit ge-
ringfligigen Anpassungen, bis heute.
Am Anfang standen 15 Vertriebs-
partner, heute sind es rund 150, die
mehr als 2.500 Firmenkunden be-
treuen.
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